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Aussenwirtschaftsforum
als Top-Event

Prominent, informativ, aktuell, unterhaltsam,
bedeutungsvolls all diesen Pridikaten wurde das
6. Forum der Schweizer Aussenwirtschaft spie-
lend gerecht. Pointierte Aussagen von John Nais-
bitt und Al Gore, ein magistraler Auftritt von
Bundesritin Doris Leuthard, die erstmalige Ver-
teihung des «Export Award» und Indien als top-
aktuelles «Export-Gastland» bildeten die wich-
tigsten der zahireichen Héhepunkte des zweitégi:
gen Anlasses in der Zlircher Schiffbauhalle.

Prominent und informativ — fiir
einmal waren sogar die Prominen-
ten informativ, zum Beispiet John
Naisbitt, der Trend- und Zu-
kunftsforscher, der mit seinen un-
kehventionellen Ansichten und
Denkansatzen manchen der zahl-
reichen anwesenden Wirtschafts-
vertreter zum Nachdenken brach-
te. Naisbitt war es (ibrigens gewe-
sen, der die Globalisierung der
Wirtschaft vorausgesagt hatte. Ein
Thema, das ihn offensichtlich wei-
ter beschiftigt: «Globaiisierung

lebt von der Dezentralisierung,
das sieht man am Beispiel China
deutlich. Dort herrscht heute die
Devise «Die Peripherie ist das Zen-
trum>. Die EU schwimmt diesbe-
ziiglich gegen den Strom und ist
dabei, zu zentraiisieren. Ich gebe
der EU aber auch deshalb wenig
Zukunfts-Chancen, da es ihr an
Fuhrerpersnlichkeiten mangelt.
im Moment sind die meisten Lan-
der dabei, immer mehr staatliche
Institutionen zu privatisieren. Nur
jener Bereich nicht, der am drin-

gendsten dem Konkurrenzdruck
ausgesetzt werden misste: die na-
tionalen Wahrungen!s

Globalisierung als zen-
trales Thema

Mit der Globalisierung beschaftig-
te sich auch Prof. Dr. Thierry Vo-
tery, Direktor des Schwaizerischen
Instituts far Klein- und Mittel-
unternehmen an der Universitat
St. Gallen. Als Hauptgrinde far die
Globalisierung sieht er sog. Push-
und Pull-Faktoren. Zu den Push-
Faktoren zahlt er den Kostendruck
durch den internationaler gewor-
denen Wettbewerb, die gesattig-
ten Inlandmarkte und die Verlage-
rung der Standorte der Kunden zu
den Weltmarkten. Pull-Faktoren
sind die multilateralen Vereinba-
rungen, die Handelshemmnisse
abbauen, oder die einfacheren
Kommunikationsmdglichkeiten.
Faktoren, die zu tieferen Transak-
tionskosten fiihren. Als Folge der
Globalisierung sieht er den Wett-
bewerb nicht mehr primar zwi-
schen den Firmen, sondern eher
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zwischen Standorten und damit
den Arbeitsplatzen innerhalb der

folgsfaktor sein. Der Bund kann
hier einen Beitrag leisten, indem

gen, die Fdrderung des Wettbe-
werbs im Binnenmarkt durch den

Firmen. er den Binnenwettbewerb fordert. Abbau von Handelsschranken und
Aymo Brunetti, Leiter der Direktion einer Starkung der Importkonku-
fur Wirtschaftspolitik im SECO, zog Uh&l’lluﬂeﬂde renz. Wohl wissend, dass sie mit
in seiner Analyse zum Thema «Wo  Doris Leuthard dem letzten Punkt resp. der Kon-
steht die Schweiz im europischen Anunserer Volkswirtschaftsminis-  sequenz daraus, der einseitigen

Vergleich?» das Fazit, dass die  terins Doris Leuthard lag es dann, Einflihrung des «Cassis-de-Dijon-
Schweiz im internationalen Ver-  den Wirtschaftsexponenten «die  Prinzips», bei den anwesenden
gleich nach wie vor wohlhabend  aussenwirtschaftspolitische Stra- Wirtschaftsvertretern nicht auf un-

und erfolgreich ist, dass aber der
Wettbewerbsdruck steigt und da-
mit das Anpassungstempo im Ar-
beitsmarkt zunimmt. Die Bereit-
schaft zum Strukturwandel wird
deshalb kinftig ein zentraler Er-

tegie der Schweiz» darzulegen. Als
strategische Ziele nannte sie un-
ter anderem die Erleichterung des
Marktzugangs durch entsprechen-
de Abkommen im Rahmen der
WTO und von bilateralen Vertrs-

geteilte Zustimmung stossen war-
de, stiltzte sie diesen Teil ihres wie
gewohnt souveranen Auftritts mit
besonders eindringlichen Argu-
menten. Der kraftige Applaus zeig-
te, dass die Botschaft angekom-
men war.

Martin Gysi

Argus Ref 26753595

ARGUS©

ARGLUS dar Presse AG

Telefon C44 388 82 00

CH-8032 Zirich

Stravlistrossa 19

Fax 044 388 82 Cl

A OTGUS. ch

Ausschnitt Seite

2/2



